Dati personali

Nato a Messina il
13/08/1967

Residente a Messina in
Viale Giostra 2009.

Contatti

@ +393492981223

9 rando.giuseppe@hotmail.it

Giuseppe Rando

Funzionario commerciale

Esperienza professionale

1993-2013 DALKEM S.R.L. INDUSTRIA CHIMICA

Capo area Sicilia

e Coordinamento di attivita commerciali su territorio regionale
e Gestione e supervisione di team operativi
¢ Sviluppo e mantenimento relazione con i clienti

2013-0GGlI

INDUSTRIE SMART S.L.R (divisione di C&FI S.R.L)- INDUSTRIA
CHIMICO-FARMACEUTICA
HR management e Funzionario commerciale sud Italia

e Gestione clienti e sviluppo commerciale nel sud ltalia
e Analisi di mercato e strategie di vendita

e Consolidamento portafogli clienti

¢ Ricerca e formazione nuovi agenti

Istruzione ¢ formazione

1985 Diploma Scuola Superiore Industriale

Lingue
Italiano Madrelingua
inglese Livello base (capacita di lettura e comprensione di testi

semplici, comunicazione essenziale in ambito lavorativo)

Esperienze politiche

Prima candidatura

Su di me

¢ Ottime capacita comunicative

e Attitudine alla gesione e coordinamento di gruppi di lavoro
e Forte senso del dovere

¢ Elevata responsabilita nei ruoli ricoperti

Autorizzazione al trattamento dei dati personali

Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel presente documento ai sensi dell’articolo 13 del
Regolamento (UE) 2016/679 del Parlamento europeo e del Consiglio del 27 aprile 2016 e della normativa

nazionale vigente.
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